Dysel gaat strategisch samenwerken met Tectura en versterkt daarmee hun Equipment Dealer Solution aanbod

San Mateo, California USA/ Weerselo, Nederland- April 22, 2010 – Tectura Corporation, een wereldwijde aanbieder van business consulting services, en Dysel, Inc., wereldwijd leverancier van Equipment Life Cycle™ (ELC), hebben recentelijk aangekondigd dat zij een samenwerkingsverband  hebben getekend om gezamenlijk Dysel’s ELC (Equipment Life Cycle) een complete Dealer Management oplossing en bijbehorende diensten aan te bieden aan de Equipment Distributie Industrie. 

Door deze uitgebreide end-to-end industrie oplossing met robuuste functionaliteit aan te bieden, op Microsoft Dynamics® NAV, zullen de twee bedrijven de markt voorzien van een geïntegreerde oplossing, die ontworpen is voor importeurs en dealers die gespecialiseerd zijn in de distributie van service en verhuur;  van machines en materieel voor de bouw, intern transport, land- en tuinbouw, medisch en koel- en vries apparatuur.  

“Tectura en Dysel bieden, hun gecombineerde krachten aan bedrijven die actief in de equipment industrie op zoek zijn naar een nieuwe oplossing om hun business te ondersteunen, “zei Vince Castiglione, Tectura Corporate Vice President, Corporate Development. “De mogelijkheid om onze expertise te combineren met een oplossing die een rijke functionaliteit biedt, zal nieuwe keuzemogelijkheden en kansen bieden aan dealers die het meeste uit hun bedrijfsoplossing willen en moeten halen. Onze overeenkomst met Dysel voegt iets wezenlijks toe aan onze huidige Microsoft oplossingen en biedt Tectura de mogelijkheid alle dealers te ondersteunen, onafhankelijk van hun grootte en branche.  Het verbreden van ons aanbod en mogelijkheden komt tegemoet aan de vraag uit de markt”. 

Deze vergaande gezamenlijke relatie, zal de mogelijkheden en het aanbod van Tectura en Dysel uitbreiden, door de diepgaande kennis en ervaring van beide bedrijven in de equipment dealer industrie, gezamenlijk aan te bieden. Uiteindelijk zullen Tectura en Dysel zich erop richten, de lokale en internationale equipment dealers van hun relatie te laten profiteren, door een geavanceerde en complete en geïntegreerde bedrijfsoplossing aan te bieden, die volledig aan hun bedrijfsbehoeften tegemoet komt.

“Dysel is erg blij over de grote potentie die het partnerschap met Tectura heeft voor de Equipment industrie,” zei Joan Gaastra, President van Dysel Inc. Dysel’s ELC oplossing is ontwikkeld om tegemoet te komen aan de behoefte van bedrijven die equipment verkopen, leasen, verhuren en onderhouden, door flexibele functionaliteit aan te bieden gecombineerd met inzicht en overzicht over het complete dealer bedrijf, van complexe onderhoudsprocedures, verkoop en verhuur, tot en met financieel, werkelijk gedurende de gehele levens cyclus van het equipment. Met Tectura, zullen we de kracht van onze industrie oplossing samenvoegen met de kracht om wereldwijd te kunnen leveren en met de industrie ervaring die dealer bedrijven willen- alle informatie uit één systeem.”

Over Dysel ELC
Dysel’s ECL is een zeer uitgebreide oplossing voor bedrijven die Equipment, Materieel en/ of -vloten, inkopen, verkopen, installeren, servicen, onderhouden en verhuren.  ELC is ontworpen en gebouwd om alle processen te vereenvoudigen die een stuk equipment doorloopt van de wieg tot het graf. ELC is een BEWEZEN oplossing die gebaseerd is op Microsoft Dynamics NAV, dat wereldwijd gebruikt wordt door zowel grote als kleine bedrijven. De oplossing is exclusief aanbevolen door meerdere multinationals voor hun dealer netwerk wereldwijd. Aanvullende informatie kan gevonden worden op  www.dysel.com. 



Over Tectura Corporation
Tectura is een wereldwijde aanbieder van business consulting services waarbij exceptionele service en duurzame waarde wordt geleverd door consultancy, software en IT implementaties. Onze uiteenlopende klantenkring bevat middelgrote bedrijven en grotere ondernemingen. 
Met teamleden in meer dan 20 landen, past Tectura zijn industriekennis en best practices filosofie toe, om Microsoft Dynamics® ERP, CRM en technologische oplossingen aan te bieden in beide Amerika’s EMEA en Azië. Als Microsoft Gold Certified Partner, maximeren we onze enorme technologische resources en diepe Microsoft expertise door toenemende efficiency, project versnelling en een competitief voordeel aan te beiden. Leer meer op www.tectura.com.

Voor meer informatie: mediarelations@tectura.com
Special Note Regarding Forward-Looking Statements
This press release contains "forward-looking statements" relating to, without limitation, future economic performance, plans, and objectives of Tectura Corporation for future operations and projections of revenue and other financial items that are based on the beliefs of, assumptions made by, and information currently available to Tectura Corporation. The words "expect," "estimate," "anticipate," "believe," "intend," "plan" and similar expressions and variations thereof are intended to identify forward-looking statements. The cautionary statements in this press release and the assumptions used in the preparation of the forward-looking statements identify and involve important factors with respect to such forward-looking statements, including certain risks and uncertainties, which could cause actual results or the benefits that Tectura Corporation might derive to differ materially from those expressed in or implied by such forward-looking statements.

# # #

Products mentioned in this release are registered trademarks or trademarks of their respective holders.
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